CARLOS MIGUEL LOPEZ MEDINA

ACCOUNT EXECUTIVE | BUSINESS DEVELOPMENT | B2B SALES

Bilbao, Espafia - Remoto internacional - Disponibilidad inmediata

603 254 737 - miguelxsian@gmail.com

PERFIL PROFESIONAL

Profesional de ventas con mas de 6 afios de experiencia declarada en captacion, negociacién y cierre, especializado
en prospeccion en frio y venta directa. En Progedsa Soluciones, 800 clientes captados en 2 afios mediante contacto
comercial sin leads facilitados: una media de 400 clientes al afio. Experiencia gestionando el ciclo comercial
completo, desde la primera conversacion hasta el cierre. Interés en trasladar esta disciplina de captacién a ventas
B2B consultivas, SaaS e inteligencia artificial. Experiencia adicional en acogida, formacién préctica y
acompafiamiento de nuevos agentes comerciales.

RESULTADO DESTACADO
800 CLIENTES CAPTADOS EN 24 MESES

~33 clientes/mes de media | Venta directa en frio

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Agente comercial - Grupo Progedsa S.L.U. / Progedsa Soluciones | Nov. 2023 - Actualidad

e  Captacion de 800 clientes en un periodo de 2 afios mediante venta directa en frio, sin depender de leads
entrantes.

e  Prospeccion presencial B2B, identificacién de necesidades, presentacidn de propuestas energéticas, negociaciéon y
cierre.

e  Gestidn auténoma de agenda comercial, alto volumen de contactos y seguimiento de objetivos diarios.

e Adaptacion del discurso al interlocutor, gestion de objeciones y busqueda del cierre en la misma interaccion
cuando procede.

¢ Formacion e incorporacion de nuevos agentes comerciales: transmision de técnicas de prospeccion,
argumentacion de valor, tratamiento de objeciones y cierre; acompafiamiento practico en campo para facilitar
su adaptacion al proceso de ventas.

Agente comercial independiente - Venta directa | Ago. 2019 - Febh. 2022

e Venta de productos en entornos competitivos, captacion de clientes sin cartera previa y gestion integral de cada
operacion.

¢ Desarrollo de argumentarios, negociacion directa y adaptacion rapida a diferentes perfiles de comprador.

Compraventa independiente - Dispositivos tecnolégicos | Feb. 2017 — Abr. 2019

e Compra yreventa de mdviles, tabletas y ordenadores; valoracion de oportunidades, negociacion de precios y
gestion de margenes.

COMPETENCIAS COMERCIALES

Prospeccion outbound y puerta fria - Desarrollo de negocio B2B - Discovery y deteccion de necesidades -

Negociacion y cierre - Gestion de objeciones - Venta consultiva - Autogestién y disciplina comercial - Construccion

de confianza

IDIOMAS Y FORMACION

Espafiol: nativo | Inglés:B1 | Educacion Secundaria Obligatoria: estudios hasta 4.° de ESO
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